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Una polizza per investire (e proteggere la salute)

R endimento, protezione del capitale,
salute e servizi di prodotto. Sono le
quattro aree di valore di Bg Stile Esclusivo,
la nuova polizza multi-ramo a premio
unico lanciata da Banca Generali.

Laparte finanziaria, quellarelativaal ren-
dimento, ¢ caratterizzata da diversi ele-
menti, a partire dalla componente di Ra-
mo I, una gestione separata che ha un
obiettivo di rendimento certo del 2% al
netto delle commissioni. Il secondo ele-
mento € quello dei fondi interni assicura-
tivi a gestione attiva, mentre la terza com-
ponente finanziaria é rappresentata daol-
tre 50 fondi esterni, tra i migliori sul mer-
cato, che il consulente puo selezionare
insieme al suo cliente.

Oltre all'aspetto finanziario, é presente
un’altra area di valorizzazione legata al
concetto di protezione, «che abbiamo
esteso in modo importante prevedendo
delle maggiorazioni dell'importo da pa-
gare in caso di premorienza dell’assicura-
to, che si elevano ulteriormente in caso di
infortunio; maggiorazioni che, in base al-
l'eta, vanno dal 10% al 50% del premio ver-
sato — spiega Andrea Ragaini, vicediret-
tore generale di Banca Generali —. Inol-
tre, un ulteriore livello di protezione assi-
cura agli eredi, sempre in caso di
premorienza, il livello massimo toccato
dal portafoglio della polizza in ogni anno
solare. Le integrazioni pagate agli eredi
sono esenti da imposte».

Laterza area di valore della nuova polizza
di Banca Generali ¢ data dai servizi per la
salute, tra cui una centrale operativa per
un teleconsulto medico disponibile 24
ore al giorno e 7 giorni su 7, puntualizza
Ragaini: «la telemedicina, invece, per-
mette diavere un appuntamentoin video-
chiamata con un medico specialista in
una delle 33 principali branche mediche.
E poi, gli assicurati hanno anche la possi-
bilita di ottenere degli sconti, con priorita

di prenotazione, nelle oltre 13 mila strut-
ture convenzionate con Generali».

Infine, ci sono i servizi legati al prodotto.
Tra questi, il ribilanciamento del portafo-
glio, con la possibilita di poter passare dal
Ramo I (la gestione separata) al Ramo Il
(composta sia da fonti interni sia da fondi
esterni), spostandosi quindi progressiva-
mente da una componente ad alta sicu-
rezza ad una piu volatile e con maggiore
possibilita di apprezzamento. «C¢ poi il
servizio di decumulo finanziario, che per-
mette all’assicurato di scegliere la fre-
quenzae l'importoin euro dei pagamenti,
e quello del riscatto programmato, per re-
stituire il valore della polizza agli eredi in
periodi temporali differenti, fino a un
massimo di 20 anni — continua Ragaini
—. Con questa nuova polizza ci siamo
adeguati a un'esigenza regolamentare di
Ivass (Istituto per la vigilanza sulle assicu-
razioni, ndr), vivendo il cambiamento co-
me un’opportunita e ridisegnando una
soluzione di investimento completa, in
cuiinostri clienti possonoritrovare un’in-
novativa piattaforma di investimento in-
sieme a importanti contenuti di protezio-
ne e servizi legati alla salute; una polizza
unica nel suo genere con quattro chiavi di
valorizzazione», conclude Ragaini.

La polizza pud essere sottoscritta solo
dalle persone maggiorenni con un versa-
mento minimo iniziale di 20 mila euro in
un'unica soluzione. E inoltre prevista la
possibilita di effettuare versamenti perio-
dici aggiuntivia partire da 500 euro al me-
se. Per quanto riguardai costi, quelli della
componente di Ramo III dipendono dal-
I'importo investito e variano dall’,70% per
versamenti superiori a 250 mila euro, al
2,10% per versamenti fino a 100 mila euro.
La componente di Ramo I, invece, ha un
costo dello 0,50% per i primi due anni e
dell'1,10% per i successivi.
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